




	FORMULAIRE DE SOUMISSION DE PROJET



	Fiche synthétique du projet

	Raison sociale ou dénomination de votre structure
Quel est le nom intégral de votre structure ?
	

	Adresse de la structure
Donnez les coordonnées téléphone, e-mail, site web, ville abritant siège, etc. de votre structure. N’oubliez surtout pas de référencer le site web ou vos comptes sur les réseaux sociaux si vous en avez
	

	Adresse de la personne responsable
Donner le nom, le prénom et le contact (tél. WhatsApp et email)
	

	Titre du projet 
Quel est le titre de votre projet ?
	

	Chaîne de valeur
Quelle est la chaîne de valeur régionale retenues par MTWW dans laquelle vous exercez ; précisez cela sur la base de la liste suivante :  manioc, légumes (oignon, tomate, gombo et piment), fruits (ananas et mangue), riz et autres céréales transformés et oléagineux (produits transformés du karité et graines de palme)
	 

	Produits exportés
Quels sont les différents produits exportés/importés par ordre d’importance par votre entreprise sur les marchés régionaux (donner les poids si possible)
	

	Les marchés de destination au niveau sous régional
Lister les pays dans lesquels vous exportez vos produits ? Préciser les zones géographiques et les marchés physiques ; et le plus d’informations précises qui permettent de mieux apprécier les marchés de destination du ou de vos produits.
	

	Défis majeurs rencontrés
Quels sont les défis majeurs que vous rencontrez en matière de commerce sur les marchés régionaux et transfrontaliers en Afrique de l’Ouest que vous ciblez ?

	

	Activités à mener
Quels sont les activités à mener dans le cadre de ce projet ou les appuis dont vous aurez besoin pour performer dans ce projet d’exportation/d’importation ?
	

	Atouts de la structure-Avantages comparatifs et capacité de déploiement de votre projet d’expansion commerciale
De quels atouts votre structure dispose pour conduire le projet (organisation et fiabilité du système d’approvisionnement, capacités de production et qualité/certification (y compris les certifications existantes ou à obtenir), Existence de ressources humaines compétentes, expérience d’exportation, niveau d’investissement disponible, fonds propres, surface financière, etc.) ? Quels sont vos forces (Mettez en avant vos forces distinctives et les éléments qui font de votre structure un acteur crédible, performant et capable de réussir ce projet.) ?
	

	Caractère innovant du projet-produit(s) ou technologie
Qu’apportez-vous de nouveau avec ce projet en termes de produit(s) ou d’approches de mise en marché ? En quoi est-il innovant ?  (Amélioration de la qualité de vos produits ; adoption de nouvelles méthodes de commercialisation ou d'organisation pour mieux pénétrer le marché à l’export/import régionaux etc.)
	

	Paramètres-clés du projet 
Citez les paramètres clés de votre projet en termes de performances visées (Coût total du projet, apport personnel, montant de crédit sollicité, chiffre d’affaires moyen, résultat net moyen, les volumes de production et de ventes, le nombre d’emplois directs et indirects créés ou consolidés ; nombre et autres acteurs que le projet va impacter comme fournisseurs, distributeurs, partenaires d’affaire etc).
	







	PRESENTATION DE VOTRE STRUCTURE

	Statut juridique
Le statut juridique de votre structure (Entreprise individuelle, SA, SARL, Coopérative)
	

	Date de démarrage des activités
Donner une date exacte (jj/mm/aaaa) ou à défaut juste l’année
	

	Date de création-formalisation
Donner une date exacte (jj/mm/aaaa) ou à défaut juste l’année
	

	Type et numéro du document de reconnaissance légale de votre structure 
RCCM, RSCPM, récépissé, agrément etc.  
	

	Siège social 
Pays/Région/ville/province ou département/commune /village
	

	Activité principale
Décrivez votre activité principale de façon compréhensive ; si vous avez des activités secondaires dites le également
	

	Nombre d’associés/ membres
	Total : 
	Femmes :
	Hommes : 
	Jeunes(18 à 35 ans) : 

	
	
	
	
	

	Nombre d’employés permanents
	Total : 
	Femmes :
	Hommes : 
	Jeunes (18 à 35 ans)

	
	
	
	
	

	Nombre d’employés temporaires
	Total : 
	Femmes :
	Hommes : 
	Jeunes (18 à 35 ans)

	
	
	
	
	

	Nombre de micro petite et moyenne entreprises (MPME) partenaires personnes morales 
Fournisseurs, commerciaux et autres partenaires d’affaire
	Total
	Approvisionnement (matières premières, intrants équipements, consommables, etc.)
	Transformation (Main d’œuvre, etc.)
	Commercialisation (commerciaux, distributeurs, exportateurs, services de support)

	
	
	
	
	

	Nombre de micro petite et moyenne entreprises (MPME) partenaires personnes physiques
(Fournisseurs, commerciaux et autres partenaires d’affaire)
	Total
	Approvisionnement (matières premières, intrants équipements, consommables, etc.)
	Transformation (Main d’œuvre, etc.)
	Commercialisation (commerciaux, distributeurs, exportateurs, services de support)

	
	
	
	
	

	Personnes vivant avec un handicap
	Total : 
	Femmes :
	Hommes : 
	Jeunes (18 à 35 ans)

	
	
	
	
	

	Informations sur la première responsable
	Nom 
	

	
	Prénom (s)
	

	
	Date de naissance
	

	
	Niveau d’instruction 
	¨ Non scolarisé ¨ Alphabétisé ¨ Primaire  
¨ Secondaire ¨ Supérieur	

	
	Fonction
	

	
	Lieu de résidence
	

	
	Tél. 
	

	
	E-mail (s’il y a lieu)
	




	PRESENTATION DE VOTRE PROJET 

	Brève description du projet
En quoi consiste le projet ? Qu’est-ce que vous voulez réaliser et comment comptez-vous vous organiser ? Quels sont les problèmes que le projet contribuera à résoudre ? Orientation export : expliquez comment le projet contribuera au développement des exportations/importations sur les marchés régionaux africains, en particulier dans le cadre de la ZLECAf, et quelles opportunités commerciales il vise à saisir. ? Ne perdez pas de vue que le projet MTWW attend essentiellement la soumission de projets qui visent les exportations/importations sur les marchés régionaux africains dans le cadre de la ZLECAf

	









	Objectifs du projet
Formuler des objectifs mesurables et réalisables pour votre projet, quelles sont les cibles à atteindre, les résultats à obtenir ? 
Vos objectifs peuvent inclure ceux à l’intérieur de votre pays ; et ceux en lien avec votre projet d’exportation/importation pour lequel vous souhaitez l’appui de MTWW (ce que le projet vise à accomplir à l’intérieur de votre pays  ; les résultats que vous souhaitez atteindre sur les marchés régionaux africains, avec le soutien MTWW; les cibles et indicateurs de succès notamment les chiffres ou résultats précis qui permettront de mesurer la performance du projet et son impact et alignement avec les objectifs du projet MTWW)

	













	Résultats attendus
Quels sont les résultats que vous attendez : augmentation de la productivité ; augmentation des ventes à l’export/import ? (la part du chiffre d’affaires réalisée ou visée à l’export/import et le nombre de marchés ciblés), création d’emplois (le nombre d’emplois directs et indirects créés ou consolidés) ; création de revenus ;), Combien de MPME partenaires à touchés ?  Qu’est-ce que le projet apportera comme impact aux MPME partenaires ? (MPME partenaires, on entend par là des fournisseurs en amont, des commerciaux et autres partenaires d’affaires en aval ; précisez bien leur nombre et les résultats chiffrés que vous voulez atteindre) le nombre de contrats commerciaux existants, en cours de négociation ou prévus ; l’évolution attendue des marges et du seuil de rentabilité ? ; le potentiel de mise à l’échelle, de réplication ou d’extension géographique de vos affaires ;

	
















	DOSSIER COMMERCIAL 

	Description détaillée du ou des produits et de leurs caractéristiques
Faites une description du ou des produits en précisant les caractéristiques notamment la qualité, le poids, l’emballage, les facilités d’utilisation, les certifications éventuelles etc.) – Préciser clairement en quoi vos produits peuvent aider à satisfaire les besoins de vos clients sur marchés visés ? Et en quoi vos produits sont compétitifs sur les marchés visés etc.

	



	Situation de votre secteur d’activité
Quelle est l’évolution, situation actuelle, perspective, spécificités, facteurs et tendances économiques de votre secteur d’activités à la fois au plan national, sous régional et international ?

	


	Évaluation du marché potentiel du ou de vos produits
Donnez des éléments sur la situation actuelle et la tendance en termes de demande de vos clients actuels ou qui sont susceptibles de demander vos produits pour satisfaire leurs besoins ; précisez le nombre de clients ; et aussi les volumes et les valeurs projetées de vente

	



	Performances commerciales au cours des trois dernières années
Quels sont vos chiffres de ventes à l’export/import au cours des trois dernières années (2023 ; 2024 ; 2025) ; préciser les chiffres en valeur et en volume ; même si la situation de 2025 n’est pas disponible, faites des estimations

	



	Profil du marché cible du ou de vos produits
Qui sont vos clients cibles ? (Profil des acheteurs : identifiez vos clients principaux (distributeurs, détaillants, consommateurs finaux, coopératives, entreprises, etc.)  quels sont les pays de destination actuels de vos produits ? Préciser quels sont les marchés physiques et les zones géographiques ?

	



	Marchés visés par le produit ou les produits de votre structure
Déterminez les marchés cibles à pénétrer ou à développer dans les pays ciblés ? Préciser quels sont les marchés physiques et les zones géographiques ? Quels sont les acheteurs sur les marchés intérieurs et à l’export/import

	



	Objectifs d’exportation du ou des produits que vous projetez vendre à l’import/export
Quels sont vos objectifs d’exportations/importation par produit, pays et en volume au cours trois prochaines années. Précisez le total, par produit et par type de marché selon les pays visés

	



	Situation concurrentielle 
Quels sont vos concurrents directs et indirects ? leurs forces et faiblesses ?

	


	Analyse concurrentielle de votre structure
Quels sont vos avantages concurrentiels ? vos forces et faiblesses ? votre positionnement sur le marché à l’export/import sous régional ?

	





	DOSSIER TECHNIQUE

	Description des infrastructures et des aménagements existants ou à réaliser
Quels sont les bâtiments existants, ceux à construire (nombre de pièces, etc.). Quels sont les aménagements existants et restants à faire ? Donnez approximativement la valeur de vos investissements en infrastructures et en bâtiment

	




	Description des équipements existants ou à acquérir
Quels sont les équipements que vous possédez déjà et ceux dont vous aurez besoin pour ce projet ? Précisez leur origine et l’existence ou non d’une expertise pour leur maintenance. Donnez approximativement la valeur de vos investissements en équipements

	




	Description du processus d’approvisionnement
Quelles sont les principales matières premières qui sont utilisées ? Quelle origine en termes de sources d’approvisionnement ? Qui sont vos principaux fournisseurs de matières premières ? Où sont-ils situés (national, régional, international). Pourquoi les avoir choisis ? (est-ce pour la qualité des produits, fiabilité des livraisons, prix compétitif, proximité géographique, certifications, partenariats de longue durée, etc.). Décrivez brièvement comment les matières premières sont commandées, transportées et stockées, ainsi que les mesures mises en place pour assurer la continuité et la qualité des approvisionnements. Précisez tout autre point spécifique si y a lieu.

	




	Présentation du processus de production
Décrivez les étapes de la production de vos produits ? Précisez tout autre point spécifique si y a lieu.

	




	Organisation et personnel 
Décrire les directions et l’organisation du personnel au sein de votre structure, précisez les effectifs, la qualification du personnel ; Précisez tout autre point spécifique si y a lieu.

	




	Les règlementations en cours au niveau national ou sous régional sur votre secteur d’activité
Indiquez, s’il existe une réglementation régissant votre secteur d’activité. Des autorisations ou des agréments techniques sont-ils nécessaires ? si oui, précisez les dispositions à prendre pour les avoir ; ou les agréments dont disposez déjà. Précisez tout autre point spécifique si y a lieu.

	







	DOSSIER FINANCIER

	Contraintes ou challenges principaux de votre structure
Citez les trois contraintes à la croissance ou challenges principaux auxquels votre structure fait face pour accroître ses exportations/importations.  Listez-les en ordre prioritaire ?

	



	Plan de financement prévisionnel 
Estimation du coût global du projet, de la contribution de votre structure (la contribution de la structure sera-t-elle mobilisée à partir de fonds propres ou par crédit auprès d’une institution financière ?) ; Insérez d’autres lignes si nécessaires dans le tableau ci-dessous

	N°
	Rubriques (activités)
	Coût total en FCFA
	Crédit attendu 
	Contribution en fonds propres
	Commentaires  
(si nécessaire)

	
	
	
	Montant 
	%
	Montant 
	%
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	
	Sous-total investissement matériel
	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	
	Sous-total investissement immatériel (formation...)
	
	
	
	
	
	

	1
	
	
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	3
	
	
	
	
	
	
	

	4
	
	
	
	
	
	
	

	
	Sous-total besoin en fonds de roulement
	
	
	
	
	
	

	
	TOTAL 
	
	
	
	
	
	

	Evaluation globale des chiffres d’affaires passés
Estimation des ventes globales réalisées sur au moins les trois dernières années

	Produits
	Unité
	Année 1 (2023)
	Année 2 (2024)
	Année 3 (2025)

	
	
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Chiffres d’affaires antérieurs à l’export 
Estimation des ventes uniquement à l’export dans la sous-région réalisées sur au moins les trois précédentes années

	Produits
	Unité
	Année 1 (2023)
	Année 2 (2024)
	Année 3 (2025)

	
	
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Estimation globale des chiffres d’affaires prévisionnels
Estimation des ventes globales (Export/import) à réaliser sur au moins les trois prochaines année

	Produits
	Unité
	Année 1 (2026)
	Année 2 (2027)
	Année 3 (2028)

	
	
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Chiffres d’affaires prévisionnels à l’export 
Estimation des ventes uniquement à l’export/import dans la sous-région à réaliser sur au moins les trois prochaines années

	Produits
	Unité
	Année 1 (2026)
	Année 2 (2027)
	Année 3 (2028)

	
	
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales
	Qté
	Coût unitaire
	Ventes totales

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	TOTAL 
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	




	 RISQUES/DIFFICULTÉS EVENTUELS ET SOLUTIONS POSSIBLES

	Quels sont les risques/Difficultés éventuels qui pourraient affecter votre projet ? 
Selon vous, quels sont les risques ou les difficultés internes qui pourraient affecter le succès de votre projet ? 
Quels les autres facteurs ou conditions externes qui peuvent aussi affectés le succès de votre projet ?

	







	Quelles sont les actions que vous envisagez pour contenir les risques en général 
Précisez les mesures ou solutions que vous comptez prendre pour garantir le succès de votre projet face aux risques internes et aux facteurs externes ?

	








	IMPACTS ENVIRONNEMENTAL ET SOCIAL 

	Impact environnemental et social de vos activités 
Quels sont les impacts négatifs prévisibles de votre activité sur le plan environnemental ou social? 

	






	Solutions face aux impacts environnemental et social de vos activités 
Quelles sont les mesures que vous comptez mettre en œuvre pour atténuer, corriger ou éliminer ces impacts négatifs ?

	








ANNEXES 
Registre de commerce
Récépissé ou Agrément 
Statuts et Règlement Intérieur
Etats Financiers ou Bilan des deux (2) dernières années  
CV des premiers responsables ou Managers ; accompagnés d’une copie de leur Carte nationale d’identité ou passeport 
Tout autre document que vous jugez utiles de joindre pour mieux apprécier votre demande
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